
 8月13日，碧生源公布2021年中期业绩，录得收入约

为人民币6.71亿元，同比增长10%；毛利约为人民币

4.56亿元，同比增长3.3%；全面收益总额约为人民币

5,630万元，实现了业绩的稳步增长，彰显出强大的运

营实力。

 2021年上半年，碧生源提高研发与创新能力，拓展多

品类产品开发，持续以用户需求为核心，逐步扩充各

渠道新品，不断调整产品布局；积极布局在线大药房，

拓展新零售业务，助力药品业绩持续增长；聚焦健康

产业，筑实业务版图，加速打造碧生源大健康生态体

系；同时，推进升级CRM营销系统，聚焦私域服务，

优化社群营销策略，启动企业微信运营。坚定的战略

执行、多层次的工作推进及多维度的布局深化持续为

碧生源的未来发展提供强劲动力。

碧生源业绩稳步增长
积极调整产品布局 持续拓展新零售业务



 2021年7月24日，一年一度的“中国医

药·品牌榜”在2021米思会暨中国医药健

康产业共生大会上隆重发布，碧生源牌常

润茶荣膺“中国连锁药店最具合作价值单

品”。

 该榜单由中国医药健康产业最权威专业的

资源对接平台米思会协同《21世纪药店》

报隆重推出，旨在全国范围内遴选一批药

店黄金单品，以平台优势聚焦中国医药健

康产业智慧，为中国零售药店行业的健康

发展赋能。

碧生源牌常润茶荣登
“ 2021中国连锁药店最具合作价值单品系列榜单”



 2021年6月26日、27日，在北京房山的碧生源花园式工

厂，学院奖2021春季赛碧生源企业专场评审会顺利举办。

学界名师、业界大咖们齐聚一堂，以创意之名，用专业

眼光欣赏每位学子的作品，推敲创意亮点，解读创意思

想。

 本次学院奖2021春季征集活动，碧生源命题面向全国高

校青年学子们征集6大类别共12,046组14,147件作品，

作品数量及质量再创新高，每一份作品都凝聚着同学们

对碧生源的热情与支持，为碧生源打通高校链接渠道再

添砖加瓦。

以创意之名，燃青年热爱
学院奖2021春季赛碧生源企业专场评审会邂逅青年原创力

 对于碧生源来说，参与学院奖2021春季征集活动是践行品牌年轻化的重要举措之一，其既能体现出

碧生源拥抱年轻群体的决心，也能通过作品与创意新生代紧密链接，与在校大学生通过多维度链接

洞察年轻化营销模式。



 618期间，天猫碧生源官方旗舰店红豆薏米果茶单品

30天销售额突破100万元人民币，单日销售突破一万

盒，三天累计销售2.7万盒。

 碧生源红豆薏米果茶成为卖断货的爆款产品之成功经

验，首先是产品用料足且严格把控产品质量。其次是

细化了消费需求，在产品设计和营销内容上精准定位

于时尚女性。

 碧生源红豆薏米果茶自去年诞生起，到今年618的出

色表现，为碧生源在打造爆款新品方面带来了新的思

路。未来在新品营销策略上，需要加大对信息流的精

准投放力度，找到符合品牌自身的持续引流方式，以

实现产品市场规模日益增长。

碧生源红豆薏米果茶成为爆款产品



 2021年7月8日，碧生源公布，经评估后，宁波源

远流长投资中心(有限合伙)(源远流长基金)于朝聚

眼科医疗(02219)持有的股份公允价值变动对其截

至2021年6月30日止中期利润的影响为约2,000万

元人民币收益。

 朝聚眼科为碧生源合营企业源远流长基金投资项

目之一，已于2021年7月7日在港交所主板上市，

于源远流长基金的投资公允价值将随该基金所持

朝聚眼科股票市值而变动，直到该等股份权益被

全部出售为止。出售该等股份权益受限于自朝聚

眼科上市180天禁售期。

碧生源预计中期股份公允价值收益2000万人民币
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